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¢ Periodens nettoomsattning uppgick till 89,2 MSEK (60,6)

¢ EBITDA uppgick till 20,9 MSEK (3,9)

e Periodens resultat efter skatt uppgick till 13,7 MSEK (-9,8)

* Resultatet per aktie uppgick till 0,0368 SEK (-0,0263)

¢ Kassafloéde fran den l6pande verksamheten uppgick till 17,9 MSEK (-8,8)

Vasentliga hdandelser under perioden

e Ulrika Albers tilltradde som VD.

e En stark utveckling av hudvardsserien Jabushe pa den kinesiska marknaden genererade rekordordrar pa
sammanlagt ca 75 MSEK.

* Bolaget tecknade ett avtal med bioteknikforetaget Ellen AB (publ) om samarbete géllande utveckling av en ny
intimhéalsoprodukt innehallande MedicaNatumins patenterade teknologi.

¢ Genom ett exklusivt samarbetsavtal med MedCoat AB har MedicaNatumin tagit 6ver ansvaret for
marknadsforing och forsaljning av produkten Medcoat® pa den svenska, norska och finska marknaden.

e MedicaNatumin fick utmérkelsen ”Arets leverantér” av halsofackkedjan Halsokraft.

Inga vasentliga handelser efter periodens utgang

Kommentar fran VD

Omsattningsokning med 47,3 procent

MedicaNatumin har startat 2018 oerhort starkt och det ar mycket gladjande att som nytilltradd VD fa leda
organisationen i detta spannande skede. Den positiva trend som vi sag under andra halvaret 2017 har

fortsatt under 2018 ars forsta halvar som landade i en omséattning pa 89,2 MSEK (60,6).

Omséattningsokningen med 28,6 MSEK (47,3 procent) har gjorts med en 6kad bruttomarginal och minimal
kostnadsokning, vilket till stor del &r en f6ljd av effektivisering av vara interna processer och synergier i koncernen.
EBITDA-resultatet uppgick till 20,9 MSEK vilket motsvarar 23,4 procent.

Innovationsarbete och produktutveckling

Under varen har vi arbetat aktivt med att effektivisera var produktutvecklingsprocess. Detta arbete innebar att vi
driver innovation och produktutveckling utifran bade en intern och extern plattform i en vl definierad process, bade
kort- och langsiktigt. Vara kvalificerade produktutvecklare har fardigstallt flertalet produkter som redan har eller
kommer att kommersialiseras av vara samarbetspartners for den nordiska marknaden samt exportmarknaden.

Ett exempel pa detta 4r samarbetet med Ellen AB for utveckling av en intimhalsoprodukt. Under det forsta halvaret
har vara kunder lanserat flera produkter baserade pa vara patentplattformar. Var medicinsktekniska produkt som
behandlar nagelsvamp och som marknadsfors av Perrigo har nu lanserats i ett tiotal europeiska lander.

Forséaljning och marknad

Vi har stark narvaro i hilsofackhandeln i Norden och MedicaNatumin fick i forsta kvartalet ytterligare en bekraftelse
pa att vi &r en viletablerad och uppskattad samarbetspartner genom utmérkelsen ”Arets leverantor” av
halsofackkedjan Halsokraft.

Vi arbetar kontinuerligt med vart engagemang i alla vara distributionskanaler och flera av vara varumarken har
bidragit till den 6kande omsattningen pa den nordiska marknaden med Astaxin, Jabushe hudvardsserie och Jabushe
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Collacen som sticker ut med stark utveckling. Vara nyheter Jabushe Sun, ett kosttillskott med naturligt betakaroten for
en frasch solbrun hudton, och Medcoat®, ett tablettéverdrag som gor tabletter lattare att svdlja, samt Jabushe Intense
Moisture Protection har mottagits val pa marknaden. Kyolic-familjen fick dven den ett tillskott i form av Kyolic
Immunsupport som lanserades i Norge under varen. Vi kommer att komplettera vara starka varumarken med
ytterligare produkter i prioriterade segment under hosten och in i 2019. Vi har under varen arbetat med registrering
av produkter inom fot- och hudvardsomradet for var nya avtalspartner i Mellandstern-omradet. Detta
produktionsforberedande arbete har tagit nagot langre tid an berdknat beroende pa lang handlaggningstid hos lokala
myndigheter. Vi beddmer nu leveransstart under senhosten.

Jabushe pa den kinesiska marknaden

Under forsta halvaret erh6ll MedicaNatumin flertalet storre ordrar for Jabushe-produkter fran var distributor

pa den kinesiska marknaden. Utleveranser pa cirka 25 MSEK har skett under forsta halvaret med fortsatta leveranser
under andra halvaret och framat. Den positiva utvecklingen ar ett resultat av de investeringar i marknadsféring direkt
mot konsument som gors av var distributor, samt styrkan i Jabushevarumarket som genererar den 6kande efterfragan
pa marknaden. Vi arbetar kontinuerligt med var langsiktiga strategi for regionen.

Produktion

De lyckade exportsatsningarna har i perioden haft ett positivt utslag pa produktionsbeldggningen med merparten av
Jabushesortimentet som nu produceras i var produktionsanlaggning i Habo. Resultatet av produktionssynergierna

i samband med forvarvet av Natumin Pharma beddmer vi ha fatt forvantad genomslagskraft. Vi har under forsta
halvaret uppnatt stérre volym av egna varumarken genom produktionen dn under hela 2017.
Produktionsanlaggningen ar val anpassad till vara behov i dagsldget och dven for 6kade produktionsvolymer framover.

Hallbarhet

Under varen arbetade vi med att fa vart kvalitetsledningssystem pa plats infor ISO 13485-revisionen for
medicintekniska produkter. Certifieringen pagar under augusti manad och vi upplever att detta kommer ge ett bra
stod och struktur i vart arbete. Med certifikatet kan vi pa ett annu battre satt an tidigare visa for vara intressenter att
vi uppnar en hog kravniva. Var regulatoriska verksamhet har etablerats vdl med utgangspunkt fran Habo.

En gemensam strategi for fortsatt tillvaxt

Arbetet med att aktualisera MedicaNatumins strategiska trearsplan ar pa god vag och nagot som vi kommer

att ha fokus pa fortsattningsvis. De framgangar vi ser i MedicaNatumin har inte uppstatt utan anstrangningar i
organisationen. Det ar ett kvitto pa att vi har engagerade medarbetare som gor en fantastisk insats och att vi
uppratthaller ett fokus, vilket ar ett maste for att lyckas i en konkurrensutsatt marknad lokalt och globalt. Det finns
fortsatt god potential for ett antal produkter i vart sortiment att utvecklas dannu battre an de gor idag liksom
mojligheter till 6kad forsaljning pa flera marknader. | var strategiska plan satte vi en finansiell malsattning om

ca 15 procents arlig 6kning av omséattningen. Darmed skulle vi na en stabil arlig omsattning pa 200 MSEK i slutet av
2020. Det kdnns mycket positivt att starta denna resa med ett starkt forsta halvar. Med forsiktig optimism och fokus
pa langsiktig framgang ser vi fram emot kommande period.

Denna information &r sadan information som MedicaNatumin AB (publ) ar skyldigt att offentliggora enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning. Informationen lamnades, genom ovanstaende kontaktpersons forsorg, for
offentliggérande den 28 augusti 2018.

For ytterligare information kontakta
Ulrika Albers, VD
Ulrika.albers@medicanatumin.se
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